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今年3月起，晶澳智慧能源、隆基绿能、天合光能、
正泰安能等多家光伏行业头部企业纷纷推出“光伏贷”
相关产品和服务。巨头的集体进场，让饱受争议的“光
伏贷”再次成为焦点。

事实上，“光伏贷”并非新事物，几年前在全国各地就
有推广。有农户称这个项目成了他们无本收息的理财利
器，但也有农户抱怨“光伏贷”让自己跳入陷阱，悔不当初。

同样的光伏贷，为何却是不一样的口碑？

有人赚
每个月净入好几百
光伏贷成理财帮手

前几天，山东聊城的网友小星晒出自己用光伏发
电稳定获益的理财故事。去年，他申请了20万光伏贷，
在家里闲置的一处农村院子建起了光伏电站，目前已
经运行一年时间。

小星晒出的今年6月光伏电量电费总明细显示，
当月总发电量为8080kwh，上网电费是3190.79元，
补贴电费为242.40元，电费收益一共是3433.19元。扣
除2700元月供，6月份他赚了700多元。

当然，由于日照条件的差异，并非每个月都能收入
这么多电费，有时候还会赔些钱。比如今年1月份就只
发了3000多度电，五六月份入夏之后，日照时间变长，
发电量才大增到8000多度。

不过，小星说，过去一年平均下来每月能有3000
元左右的电费收益，可以覆盖银行月供。“用8年的时
间，把贷款的钱还了，以后不管发多少电，收入就全是
自己的了。”对于未来，小星充满期待。

浙江的网友陈女士表示，家里用光伏贷装了电站，
“夏天能赚点儿，但是感觉差不多刚好能还上贷款。”当
然几年之后贷款还完，发电的收益就成为陈女生家的
净收入。在她看来，这才是光伏贷的最大价值所在。

有人赔
皮包公司卷款跑路
有人大呼上当受骗

与此同时，却有不少农户反映落入“光伏贷”的骗
局。去年年末，媒体就曾报道福建农户李先生的遭遇。

李先生从新闻上得知光伏发电是高科技，有前景，
所以当业务员拿来厚厚一摞合同时，他都没怎么细看
就签了字。第二天，销售人员和信用社的人上门来给李
先生办了20万的贷款。

半年后，李先生觉得情况不妙。每月发电量带来的
收入根本就偿还不了贷款，他不得不自己另外转账还
贷。业务员当初打包票的“光伏板发电足以覆盖贷款利
息”，“即使遇上天气不好的时候，发电量不足，公司可
以补偿差价”等承诺，几个月后就不再兑现，一打听才
知道光伏公司的老板跑路了，业务员不知踪影。

安装第一年，李先生倒贴2000元；第二年，倒贴
4000元，第三年估计至少要倒贴5000元。除贷款本息要
偿还外，还有杂七杂八的维修费，每年上千元。因为光伏
公司的人跑路，李先生只能自认倒霉，怪自己轻信业务员
的忽悠。

李先生的遭遇并非个例，有些地区甚至已经对光
伏贷“谈贷色变”。今年5月16日，陕西省三原县政府
发布关于整县推进屋顶分布式发电试点县项目有关情
况的公告。公告称，“据其他省份反馈，在整县屋顶分布
式发电试点项目推进过程中出现了一些外地光伏皮包
公司打着发展光伏发电的旗号，以帮助农户解决建设
光伏发电资金为由，游说农户进行光伏贷，贷款一批下
来卷款跑路，造成产权不清，售后运维无人管理，安全
隐患无人承担，正常运行无法保证，后期贷款无法偿
还，蒙骗农户掉进‘光伏贷款骗局’的现象。”

公告指出，建议群众选择光伏企业时一定要选择在
该县注册并在行业主管部门（县发改局）报备的光伏实施
企业，保障自己的利益不受损害。建议群众尽量自己到金
融机构咨询贷款事宜，避免掉入“光伏贷”的陷阱。

今年6月1日，江苏启东印发的《启东市整市屋顶
分布式光伏开发试点实施意见的通知》中要求，业主自

主投资模式下，不允许光伏开发企业、光伏设备经销企
业通过农户融资贷款或引入金融机构向农户发放贷款
建设光伏项目，转移屋顶光伏投资主体，增加农户经济
负担及金融风险。

探原理
屋顶光伏发电项目
现有三种盈利模式

一边是有农户因光伏发电获得实惠，一边却有农
户在安装设备后直呼上当受骗。为何会出现如此大相
径庭的境遇，这一切还要从屋顶光伏发电的赚钱模式
上说起。

据了解，分布式户用光伏系统需要把光伏板等设备
安装在屋顶上接受光照。国内拥有独立屋顶的人群主要
集中在农村，因此农户成为户用光伏最大的目标群体。农
户如果想利用自家屋顶发电赚钱，一般有三种经营模式。

第一种最简单，就是自己掏钱买设备安装，发电的
收益都归自己。一般五至八年回本，如果光伏电站正常
使用25年，后期收益全是净赚。但是这种模式会让农户
在初期承受较大资金压力，适合经济条件较好的家庭。

第二种模式是出租屋顶，农户不赚电费，只收租
金。一般合同还会约定，若干年后，这套设备归农户，如
果设备到时还能正常发电，农户就赚了。

第三种是光伏贷。农户以自身名义向银行等金融
机构借款建设电站，光伏企业负责设备安装、运维，电站
所有权归属于农户。在贷款年限内，电站收取的电费多
用于还款付息，贷款还完后，电站收益全部归农户所有。

业内说
秦岭淮河以北适合
南方则“水土不服”

多名业内人士指出，所谓“光伏贷骗局”，只能说是
骗子利用了光伏，并不是说光伏贷本身是一个骗局。

从事过光伏贷业务的银行资深人士刘先生表示，
前些年见过许多不正规的、做中间商的企业，利用农户
对光伏知识了解较少，看不懂合同，把光伏贷吹得天花
乱坠，诱导农户以自己名义来贷款。一旦皮包公司卷款
跑路，发电站收益不够偿还贷款，农民就得自己补齐缺
口，如果农民没钱偿还，银行也会产生烂账。

“光伏本身是好的，但是早些年骗子和不规范的公
司也的确多。为什么房子和车子不容易玩这种骗局呢？
因为价格相对透明。光伏门槛比较高，一般人不懂是怎
么回事。这个东西符合国家政策，容易讲故事。有些骗
子公司可以农户银行两头骗。”刘先生如此分析。

不过，刘先生同时强调，搞光伏贷骗局的企业，和
正规生产光伏材料的厂商完全是两码事，前者是贸易
公司、皮包公司，后者是制造业，这二者不能混为一谈。

记者发现，对“光伏贷”收益和前景感到满意的多

是北方地区的农户，觉得“上当受骗”或对收益不满的多
是南方地区用户。

业内人士李先生指出，屋顶光伏发电收益主要受日
照影响较大，每个省的光照资源以及当地的脱硫煤电
价、甚至补贴情况都不相同。这些不确定性在很大程度
上影响着光伏发电的收益。举例来说，同一个光伏贷产
品放在山东可能五六年可以回本，但是在南方，比如江
西、福建等省份，至少要8年以上。总体来看，秦岭淮河
以北的地方比较适合搞光伏发电，南方雨多，沿海还有
台风，日照时间很可能不足，就不适合。此外，不同品牌
光伏设备的材料品质、安装工艺、后期维护有很大差异，
农户自身无法鉴定品质差距。一旦这些因素导致光伏贷
实际收益不如预期，甚至造成电站衰减损坏，最终都是
由农户买单。比如，一些小公司在安装屋顶光伏时，为了
骗取更多贷款虚报造价，会使用更廉价的劣质产品，这
些太阳能板根本不可能使用10年。当产品出现问题时，
公司已经销声匿迹。

李先生认为，如果搞不懂这些问题，农户最好不要
盲目跟风办理“光伏贷”，出租屋顶更稳妥。

望未来
巨头携手银行入局
或将规范相关市场

当前的国内分布式光伏市场由于第三方合作商服
务水平良莠不齐，用户会产生各种各样的担忧和疑虑，
可靠融资、电站质量和后期收益保障问题已成为当前用
户关注的“老大难”问题。

今年3月起，晶澳智慧能源、隆基绿能、天合光能、
正泰安能等多家光伏行业头部企业纷纷推出“光伏贷”
相关产品和服务。巨头的集体进场，让饱受争议的“光伏
贷”再次成为焦点。

记者发现，以隆基绿能为例，在他们新推出的服务
模式下，由隆基担保合作的大型银行会为用户购买隆基
的光伏发电设备提供贷款服务，同时隆基会持续提供技
术支持、组件供应及保证金。为保证电站质量的安全可
靠，安装商会经过层层筛选，以确保符合公司标准要求。

晶科科技表示，与银行的合作中，公司会提供担保，
保障用户在电站全生命周期内的收益。在代理商的甄选
上会层层把关，确保全流程的安全可靠。

除光伏巨头，各家银行在“光伏贷”产品上采用多种
方式保障农户权益。以“兴业光伏贷”为例，一方面，兴业
银行会对合作企业严格把关，不仅给予购买光伏板优惠
价，还会确保设备质量和后期维护服务。同时对合作企
业的电站销售及运维协议条款进行审核，保护消费者权
益；另一方面，兴业银行对发电收益资金进行封闭管理，
保障农户合理权益，降低贷款违约风险。

或许，当头部企业和各大银行携手进入后，将有效
减少目前光伏贷市场的相关乱象。

据北京青年报
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