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本报讯（新畿辅-保定晚报记者段恋）2月11日，保
定新闻传媒中心（集团）召开“冰柿产业”发展座谈会，
深化“媒体+产业”。

来自清华海峡研究院、中国农业科学院、《中国企
业报》集团及相关领域的专家学者，与市委研究室、市
改革办、市农业农村局、数投集团等单位、冰柿重点企
业及新闻媒体代表齐聚一堂，围绕冰柿产业从“地方特
产”向“百亿级产业集群”跃升的核心路径、关键瓶颈与
突破方向深入交流，凝聚“做强产业、富裕百姓”的共同
愿景。

座谈会上，清华海峡研究院要素市场化改革课题
组负责人王莹围绕数据资产化、产业风险防控作专题
分享，为冰柿产业开展果树资源评估、构建全周期风险
屏障提供了数字化解决方案。中国农业科学院农业经
济与发展研究所研究员杨敬华结合农业品牌化运营与
产业链延伸的典型案例，为冰柿产业从种植加工向品

牌溢价、农文旅融合拓展带来借鉴。
紧扣“科技化、规范化、品牌化”发展主线，聚焦产

能释放、订单转化与市场拓展持续发力，我市冰柿产业
各项工作取得阶段性显著成效。“以过去的2025年12
月为例，全市3家加工企业正式投产，当月生产销售
44.2万枚，同比增长10.5%，产能释放成效明显。”市农
业农村局副局长王永雷说，专家提出的“数据要素市场
化”“永州模式”等意见建议，对冰柿产业高质量发展非
常有借鉴意义。

中国企业报集团现代农业产业研究院研究员傅城
认为，通过供应链信息共享和数据资源整合，可帮助企
业在产品定价、保险设计、供应链优化等方面提供数据
驱动的决策支持，从而推动农业产业链的协同与效率
提升。同时，企业可与保险公司合作开发“保定冰柿”特
色保险产品，如价格指数保险、质量保险等，规避市场
波动与质量风险。

河北金柿缘农业董事长赵恒龙说，作为国家地
理标志产品，保定磨盘柿色泽艳丽、皮薄个大、味甜
多汁、果肉细腻、清汤无核、品质独特。金柿缘农业将
深耕磨盘柿全产业链，推动磨盘柿深加工升级为保
定冰柿，构建“企业+合作社+种植户”的模式，带动
周边农户增收致富。未来，金柿缘农业将持续发力，
做好品质管控与品牌推广，推动保定冰柿走出保定、
走向全国。

保定新闻传媒中心（集团）负责人表示，此次座
谈收获丰硕、启发深刻。他指出，保定冰柿产业应紧
抓首都都市圈食品安全升级机遇，对标北京准入标
准，依托农村数据要素市场与特色农业保险，加速从
普通农产品向高端品牌跃升。保定新闻传媒中心（集
团）将充分发挥直播推广、资源链接等自身优势，以
融媒传播赋能冰柿产业，服务保定特色产业高质量
发展。

□新华社记者 刘阳 赵鹏昊 杨帆

“这批黄瓜是云南货吧？”
“对，尾茬儿。”
“这批是哪来的？”
“正儿八经东北黄瓜。”
清晨6时，位于河北省高碑店市的首衡高碑店国

际农产品交易中心蔬菜交易区，奏响了“菜篮子”“果盘
子”交响曲。卢鑫裹着加厚羽绒服，一头扎进市场，脚底
生风，见了菜就两眼放光。

这位个头高挑、扎着头发、面庞略显稚嫩，但又说
话直接、行事泼辣的“95后”姑娘是这个市场上小有名
气的买手。在这，从货源甄选，到行情预判，再到物流配
送等全链条，卢鑫都能掌握得明明白白。看见她来上
货，商户会痛痛快快地报出实价。

一些二级批发商和超市，希望第一时间能同步得
到产业链上游的行情和完成采购，于是蔬菜买手这样
的新农人职业就产生了，要进货的客户不用来人，只需
发一份清单给卢鑫他们，剩下就等着在家接货。

记者跟随卢鑫来到一家甘蓝商户档口，她赶紧拿
出手机拍照并同步给客户们。“这批甘蓝是从山东运来
的，几个小时前刚到蔬菜交易区，趁着还在打包，赶紧
看看，以便心中有数。”卢鑫说，“我们这行儿，既拼经验
也拼体力，更看谁能吃苦、能早起。”

“大白菜今天多少钱？”记者随口问了一家商户。
“批发一块二一斤！”
“我拿肯定比你至少便宜一毛。”卢鑫捂着嘴笑道。
记者走到另一商户前，打量着眼前的蔬菜问：“这

家青椒和上家青椒看起来差不多，你怎么判断是不是
符合客户的需求？”

“我跟客户之间是有默契的。每个地区的消费者都
有偏好，根据客户订单和自身经验，我会因地制宜地采
购蔬菜。经过几年努力和摸索，我现在采购的蔬菜已经
卖到内蒙古、黑龙江、山西等地了。”卢鑫说。

记者追问：“为什么批发商和超市不自己来采购？”
“因为咱专业！我在这个市场干了三四年，不但清

楚哪个档口菜优价好，而且根据行情和经验，能预判价
格走势，帮客户降低压货风险。前两天我就帮一个买黄
瓜的客户规避了不少损失。而且用我还省钱呢，帮客户
配一辆4米2厢式货车的菜，才收300元，算下来比客
户专门派人采购划算多了。”卢鑫底气十足，“我们这行
儿也算是服务外包里的新业态、新买手！”

记者跟随卢鑫来到一个西红柿商户的档口。卢鑫
与其打过招呼后，利落地用美工刀划开裹着胶带的泡
沫箱，仔细检查西红柿的品质，随即拍视频发给客户。

“这两天西红柿的价格还可以，虽然现在订单不多，但
客户可能看这品相，也会追订上几箱。”卢鑫说。

早晨8点左右，卢鑫已完成了一大车花样齐全的
配货，准备回到自己的档口，装货发车了。

记者同卢鑫回到其档口，发现目前的步数已有近
8000步。“今天你运气好，单子不算多，平时走的时间
更久。而且这只是今天逛蔬菜交易区的第一圈，一般一
天要这么逛三四圈。”卢鑫笑着对记者说。

说话间，卢鑫的手机又响了。“春节前少备点吧，这
几天菜价在往下走，别砸手里。”她很直率地给出建议，

“把握不准趋势，很有可能赔钱，咱得替客户着想。”
如今越来越多像卢鑫一样的年轻复合型人才，在

这里找到了职业舞台。据了解，在蔬菜交易区，卢鑫这
样的职业买手，还有七八位，他们承担着很多超市和二
级批发商的代买工作。普通消费者买的菜能便宜几毛
钱，很大程度上都和他们的劳动息息相关。

“80后”“90后”“00后”……越来越多新农人正用
新理念、新技术、新业态、新组织方式重塑中国农产品
大市场。首衡集团有限公司总裁魏树俭介绍，京津冀协
同发展战略实施以来，首衡高碑店国际农产品交易中
心积极承接北京非首都功能疏解，目前辐射范围包括
京津冀等13个省份，带动就业人数达15万人。

“刚入行时，我也没有什么挑选经验。为了尽快成
长，那时候每天收工后，我还会继续向商户们讨教选品
经验。比如西红柿哪个时间段选哪个产地的。”卢鑫嘴
里的“刚入行时”，也不过就是三四年光景，已然成了她
熟稔的生意经。

春节临近，喧腾的空气把年味烘托得几近沸点。
“发车了，注意接货！”卢鑫刚才张罗的这车菜，冲

进了晨曦的阳光里……
（本文图片均由新华社记者杨帆摄）

2月7日，位于河北省高碑店市的首衡高碑店国际农产品交易中心蔬菜交易区俯瞰（无人机照片）。

2月7日，卢鑫在河北省高碑店市的首衡高碑店国
际农产品交易中心蔬菜交易区的一家豆角商户摊位前
查看菜品。
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